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Mittelbeschaffung: Wie bekommen wir
finanzielle Unterstltzung?
= FUNDRAISING
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Mittelbeschaffung = FUNDRAISING
Grundlagen
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FUNDRAISING

» Jeder, der finanzielle Mittel sucht, betreibt Fundraising —
Ubersetzung: ,Mittel-Beschaffung®.

» Fundraising braucht eine strategische und operative
Planung — auch mittel- und langfristig...

» Zitat Friedrich Durrenmatt: ,Je planmaliger der Mensch
vorgeht, um so wirkungsvoller trifft inn der Zufall®.

Spielfeld Gesellschaft // Mittelbeschaffung / Fundraising // Februar 2022



malte schumacher

Wichtig: das alles umfasst FUNDRAISING...

Innere Haltung

Kommunikation und Offentlichkeitsarbeit

Geld/Finanzen/Spenden

Uberzeugende Projekte

Kompetenzaufbau Organisationsentwicklung

Aufwand: Zeit und Geld

Handwerk und Arbeit
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Lotteriemittel — Aktion Mensch;|Gewinnsparen)..
GroRspenden Unternehmens-Kooperationen

Sachmitte] Jubilaumsspenden — Geburtstage etc.

Sponsorings  BuRgeld-Marketing Einzel-Spenden

Mitgliedsbeitrige Erbschaften Dauerspenden

Mittel von der offentlichen Hand - Stadt, Land, EU....
Zeit-Spender | Stiftungsmittel |

Wichtig: die Grofden machen das alles....
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DEFINITION FUNDRAISING
,<Fundraising ist die systematische Beschaffung privater
Ressourcen fur gemeinnutzige Zwecke, die anderweitig nicht

oder nicht ausreichend finanziert sind..."

Wichtiger Zusatz: ,,...unter Berlcksichtigung des Systems der
Organisation.”
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FUNDRAISING UND GEMEINNUTZIGKEIT

» Gemeinnutzigkeit: Definition der als gemeinnitzig
anerkannten Zwecke/Aktivitaten in der
Abgabenordnung (AO).

» Muss passen: Vereins-Satzung und Stiftungs-Satzung.
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FUNDRAISING UND GEMEINNUTZIGKEIT
Unterschied Stiftungen, Sponsoren, Spender

« Spende/Stiftungsforderung:
AO/Gemeinnutzigkeit;
freiwillige Leistungen.

e Sponsoring:
Sponsoring-Vertrag definiert
Leistung/Gegenleistung.
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GRUNDLAGEN FUNDRAISING // INNEN

» Mittelbeschaffung ist nichts ,,Anruchiges” — sondern
selbstverstandlicher Tell unserer Gemeinwohl-orientierten
Arbeit...

» Institutional Readiness“— Bereitschaft der Organisation
zum systemischen Einsatz von Ressourcen.
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GRUNDLAGEN FUNDRAISING // AUSSEN

» Elemente von Fundraising: Kontaktarbeit, Beziehungs-
pflege, ,Friendmaking“ (=> Uberzeugungsarbeit).

> Instrumente von Fundraising: Offentlichkeitsarbeit und
Kommunikation (WebSite, Visitenkarten, Briefpapier, Flyer).
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GRUNDLAGEN FUNDRAISING
» Das Selbstbild: Wer sind wir? Was wollen wir?
» Kann man uns uberzeugend erkennen:

Sie brauchen ein klar erkennbares PROFIL!

Sie brauchen eine eindeutig kommunizierte,
Uberzeugende MISSION!
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GRUNDLAGEN FUNDRAISING // AUSSEN
MISSION und PROFIL vermitteln unsere...

» Kompetenz

» Zielerreichung

> Wirksamkeit
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GRUNDLAGEN FUNDRAISING
Sind MISSION und PROFIL meiner Organisation klar erkennbar?

Corporate Behaviour Corporate Identity
Mission
Statements

Ziele /| Zweck / |dentitat

Haltung Leitbild / Positionierung
e v

N -
bA Strategien: Unternehmen,

Glaubwiirdigkeit

Reputation Verhalten

PR-OR/Pressearbeit Vv

\ Vertrieb, Kommunikation

Sprachstil Erscheinungsbild
Botschaften & Inhalte Webpréasenz
Mission
cc Markenausstattung CD
Corporate Communication Corporate Design
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GRUNDLAGEN FUNDRAISING /I MISSION

GOLDEN CiRCLE  sone

FUNDRAISING
WARUM bzw. Wozu machen Sie das, was e i g
Sie tun” Was le INT Abf,(L.'tP(Lelfe{?Uh?) waswil:tun....

WIE jnachen
Sie das, was
Sie tun ?
(Prozess)
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AKTUELLE RAHMENBEDINGUNGEN FUNDRAISING

» (CORONA-)Krisenzeiten; Niedrigzinsphase; sehr
zielgerichtete Fordermittelvergabe: Der Topf schrumpft,
die Giel3kanne ist langst eingemottet.

» Geld suchen und brauchen aber alle:
Der Verteilungskampf tobt.
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GRUNDLAGEN FUNDRAISING

» Fundraising-Geberkanale:
Unternehmen (Gewinnsparen/Spende/Sponsoring),
Privatpersonen (Spenden, Crowdfunding), Stiftungen,
Offentliche Topfe — die Grundlagen sind gleich.

» Unternehmenskooperationen sowie offentliche Topfe:
mitdenken und prufen!
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EU-Férderung |

\
Lions
Unternehmen/
Organisationen

Sonderprogramme

Verbande/ i,,,, Offentliche
Organisationen Lotteriemittel/ Hand
Gewinnsparen
Bund Bund
Land \ \\ . Land
)
Kreis/ N Kreis/
Stadt M Stadt
~

Verein/

) "'1 Forderverein
Fundraiser

Mitglieder/Spender
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FUNDRAISING
Projektplanung und Instrumente

= WORKSHOP Sabine Busmann
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DEFINITION PROJEKT

Ein Projekt:

ISt ein zielgerichtetes,

einmaliges Vorhaben,

hat einen Anfangs- und Endtermin,

besteht aus einzelnen Projektbausteinen und
erfordert den Einsatz von Ressourcen.
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VIER PHASEN PROJEKTMANAGEMENT

» Projektdefinition

» Projektplanung

» Projektdurchfihrung und -kontrolle

» Projektabschluss
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GRUNDLAGEN PROJEKTPLANUNG

Identifizierung und Uberzeugung potenzieller
Unterstutzer/Mitstreiter far Ihr Projekt.

Grundlage dafur:

Systematische Uberzeugungsarbeit
von innen nach auf3en.
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GRUNDLAGEN
PROJEKTPLANUNG

Ihr Projekt und sein
Beziehungsumfeld
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GRUNDLAGEN PROJEKTPLANUNG // INNEN

Wichtig: Das eigene Umfeld Gberzeugen, um dort das
Projekt durchzusetzen und Mitstreiter/Multiplikatoren zu
gewinnen. Diese sollten befahigt und motiviert sein far
Fundraising...

Ggf. intern Anpassungen und Setzungen vornehmen.

» Organisation // Projektplanung/Projektmanagement.
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1. Projektziel Was wollen wir erreichen (konkretes Projekt-
ziel)?

2. Motivation Warum wollen WIR das erreichen? Was bringt
uns das? Wollen wir uns wirklich langfristig GRUNDLAGEN

damit beschaftigen? PROJEKTPLANUNG

3. Zielgruppe Fiir wen machen wir das? Wem soll unser Pro- .
jekt nutzen, auf welche Art und Weise? Checkliste

Projekt-Steckbrief

4. Projektaktivititen | Was wollen wir tun, um unser(e) Ziel(e) zu errei-
chen? Welche Aktivitaten gibt es im Verlauf des
Projekts?

5. Ressourcen Welche Ressourcen stehen uns dafiir zur Verfu-
gung (Geld, Zeit, Know-how)?

6. Kommunikation | Wem teilen wir mit, was wir erreichen wollen
(intern, extern)? Wie tun wir das? Wie schaffen
wir Verbindlichkeit?

7. Projektlaufzeit Wann beginnt das Projekt, wann endet es? Was
sind die wichtigsten Termine?

8. Erfolgskontrolle | Wie und wann lberpriifen wir, ob wir unser
und Feedback Ziel erreicht haben? Wie lernen wir aus unseren
Erfahrungen?
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GRUNDLAGEN PROJEKTPLANUNG // AUSSEN

Berucksichtigen: Personen, die eine Rolle spielen im Umfeld
lhres Projekts.

» Stakeholder-Analyse.
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GRUNDLAGEN PROJEKTPLANUNG
Instrument Stakeholder-Analyse: Wer hat alles Karten in meinem Spiel — wer ist betroffen von
meinem Projekt?
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GRUNDLAGEN PROJEKTPLANUNG
Mitdenken: Presse- und Offentlichkeitswirksamkeit.

» Nachrichtenwerte bedenken, ggf. Medienpartner
gewinnen.

Spielfeld Gesellschaft // Mittelbeschaffung / Fundraising // Februar 2022 28



malte schumacher

GRUNDLAGEN PROJEKTPLANUNG

Was will ich bewirken, was habe ich eigentlich zu melden:
Nachrichtenwerte priufen/mitdenken!

Aktualitat,

(regionale) Nahe,

bestehender Gesamtzusammenhang (Wirkung),
Ereignishaftigkeit,

Uberraschung/Kuriositat,

|dentifikation/Gefunhl,

Umsetzbarkeit in Bilder.

Spielfeld Gesellschaft // Mittelbeschaffung / Fundraising // Februar 2022
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ZIEL: Ihr Projekt in drei Bausteinen schriftlich abbilden —
fur sich selber, Stiftungen, Sponsoren und Spender

1. Projektskizze: aussagekraftiger Text, nachvollzienbare Projektplanung,
Projekt-Ziele definieren — Bilder?!

2. Kostenaufstellung: alles bertcksichtigen, Mal3 halten!

3. Finanzierungsplan: Kosten komplett gegenfinanzieren, dabei offen und
belastbar sein.

Verstandlich, klar und eindeutig bleiben...
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BAUSTEIN 1: PROJEKTSKIZZE

Alle W-Fragen beantworten: Wer wie was wann wo warum??
Besonderheiten und SMARTE Ziele formulieren!
Instrumente: Stakeholder-Analyse, SWOT-Analyse...
Aul3enstehende konnen helfen: Gegenlesen lassen!

Lesbar bleiben... 0

i
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spezifisch

Ziele miissen klar und eindeutig sein. Versuchen Sie daher, die Ziele so
préazise und verstandlich wie méglich zu formulieren, sodass sie auch von
Dritten verstanden werden kénnen.

messbar

Ziele miissen ,messbar" sein. Damit ist gemeint, dass festgestellt werden
kann, ob die Wirkung eingetreten ist oder nicht.

akzeptiert

Die Ziele miissen von den Stakeholdern akzeptiert werden. Das bedeutet,
dass ein gemeinsames Verstandnis tiber die Ziele besteht und dass diese
von allen Beteiligten mitgetragen werden.

S
M
A
R

realistisch

Es muss moglich sein, die Ziele zu realisieren. Das bedeutet nicht, dass Sie
sich sicher sein miissen, dass Sie dieses Ziel auf jeden Fall erreichen
werden, aber es sollte zumindest im Bereich des Mdglichen liegen, dass
Sie das Ziel im Rahmen des Projekts erreichen.

T

terminierbar

Bei der Zielformulierung ist es in vielen Fallen schwierig, einen festen
Zeitpunkt zu definieren, an dem das Ziel erreicht sein ,muss". Dem Ziel
sollte aber zumindest ein Zeitrahmen zugeordnet werden, bis wann es
erreicht sein sollte. Denn ob die Wirkung wéahrend des Projekts oder erst
viel spater eintreten soll/kann, macht zum Beispiel fiir die Wahl des
Zeitpunks der Wirkungsanalyse einen wichtigen Unterschied. Ein
Zeitrahmen bietet hier Orientierung.

Spielfeld Gesellschaft // Mittelbeschaffung / Fundraising // Februar 2022

BAUSTEIN 1:
PROJEKTSKIZZE

SMARTe Ziele definieren:
Was will ich erreichen im
Rahmen meines Projektes?
Was will ich verandern?
WIRKUNG!
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BAUSTEIN 1: PROJEKTSKIZZE
Instrument SWOT-Analyse: Identifizierung der Starken und Schwachen sowie der Chancen und
Risiken meines Projektes.

Starken Schwichen
nutzen begrenzen
l innen I
aulBen
Chancen Risiken
fordern reduzieren
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BAUSTEIN 1. PROJEKTSKIZZE

Hilfreiche Fragensammlung:

1. Gesellschaftlicher bzw. Gbergeordneter Bedarf?

2. Geplante eigene Mal3inahmen, um diesem Bedarf zu begegnen?

3. Was ist nach Abschluss des Projektes besser als vorher — Wirkung?
4. Dringlichkeit — warum muss die Fragestellung (= Punkt 1) genau jetzt
angegangen werden?

5. Worin liegt die eigene Kompetenz, die eigene Qualifikation, diese
Fragestellung (= Punkt 1) I6sen zu kdnnen?

6. Was haben finanzielle Unterstitzer davon, wenn sie sich beteiligen?
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ANALYSE DES FUNDRAISINGPOTENTIALS

Ob ein zu finanzierendes Projekt fur Fundraising geeignet ist,
lasst sich schablonenhaft prifen. Das Projekt muss sein:

» plausibel,
» dringlich,
» realistisch,
» Innovatiyv,

» Profilbildend/wirkungsvoll.
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ANALYSE DES FUNDRAISINGPOTENTIALS
Der Forderer erwartet vom Gefdrderten:

» KOMPETENZ

» ZIELORIENTIERUNG

» WIRKUNG
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BAUSTEIN 2: KOSTENAUFSTELLUNG

Kostenaufstellung ist Teil von Projektplanung und
Projektmanagement — hier: Ressourcenplanung.

Sie sind fur den Geldgeber der Projektsteuerer:
Bilden Sie alle im Rahmen Ihres Projektes

anfallenden Kosten ab — von A bis Z! .
y

%
"H'O'
v
37
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BAUSTEIN 3: FINANZIERUNGSPLAN
Auch hier machen Sie Ressourcenplanung: Wie sollen die
In Ihrer Kostenaufstellung angegebenen Kosten finanziert

werden?

Eigenmittel und Einnahmen einbringen und ausweisen!
Alle dartiber hinaus angefragten Geldgeber abbilden!

Vollstandigkeit und Ausgewogenheit...
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ZIEL erreicht: Ihr Projekt in drei Bausteinen schriftlich
abbilden

1. Projektskizze
2. Kostenaufstellung

3. Finanzierungsplan

' ,

*
"H'O'
L
39
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FUNDRAISING
Wie suche ich Unterstitzer?

Spielfeld Gesellschaft // Mittelbeschaffung / Fundraising // Februar 2022
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Herausforderung: Projekt-Design

Bezug:
Aktuell relevante Vorgaben

Variante 1:
Fordermoglichkeiten fiir ein
konkretes Projekt priifen

Variante 2:
Forderprogramm a
Nutzen fiir die Organisation
Uberpriifen
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GRUNDLAGEN UNTERSTUTZER-SUCHE

» Suchen und recherchieren:
Wer da draul3en kdnnte mir helfen —
Stiftungen/Sponsoren/Spender? Unterschiede...?!

» Perspektivenwechsel:
Spezifika und spezielle Ankntipfungspunkte finden!

» Recherche tberprifen, Kontaktaufnahme: Anrufen und miteinander

reden, mehr Klarheit gewinnen und den Gegentiber tiberzeugen!

Ziel: wenige, passende Anfragen, keine Serienbriefe...
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GRUNDLAGEN UNTERSTUTZER-SUCHE
Weitere Moglichkeiten prifen!

» Service-Clubs;

» Unternehmens-Kooperationen (CSR);

» Sachspenden-Portale: stifter-helfen.de, innatura.org,
ekoneo.de sowie youvo.org;

» Sachleistungen.

Spielfeld Gesellschaft // Mittelbeschaffung / Fundraising // Februar 2022
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SERVICE-
CLUBS

ANDERE 3
VEREINE ,

/
|

FORDER-

.. MITARBEITER
KOLLEGINNEN »Schatzkarte*
. Es gibt viele
Beziehungen
aus lhrer
Organlsatlon
~ heraus zu

i wertvollen

n 2 \‘{*‘
/\'& A

PRIVATE SPENDER
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4 Neue Braunschweiger

LOKALES

Lachende Gesichter bei der
Spendenubergabe: Insge-
samt 600 Euro Erlés hat ein
Aktionstag bei Galeria Kauf-
hof gebracht, der der Arbeit
der Kroschke Kinderstiftung
zugutekommt. Uber die
Unterstitzung freuen sich
(von links): Gerd-Ulrich Hart-
mann, geschaftsfihrender

sechshunders

Vorstand der Kroschke Kin-
derstiftung, Ute Jordan und
Sebastian Haber von Galeria
Kaufhof sowie Reinhold
Renger vom Freundeskreis
der Kinderstiftung. An dem
Aktionstag hatten Vertreter
der Kinderstiftung Uber ihre
Arbeit informiert, die klei-
nen Besucher konnten eige-

& 600.-
onte Tosnbong
G 2003

AL RALFROF

S T

ne Anstecker gestalten oder
ihr Glick an einem Glucks-
rad versuchen. Bartram, das
Maskottchen der Kinderstif-
tung, durfte natirlich nicht
fehlen. Kaufhof hatte an
dem Aktionstag eine Tom-
bola mit attraktiven Preisen
und einen Kuchen-Verkauf
organisiert. Foto: privat

Samstag, 16. Miirz 2019 * Nr. 11

,KOKi-Sparschwein”
mit 7900 Euro geflittert

170 geladene Géste beim 21. Rinderwurstessen der Fleischerei Gothe

Innenstadt (sd). Anlasslich
des 21. Rinderwurstessens der
Fleischerei Gothe mit Rinder-
wurst, Bier und netten Gespra-
chen im ‘Tresor’, fiitterten die
170 geladenen Gaste fleiRig
das ,KéKi-Schwein“. Der Ver-
ein zur Forderung korperbe-
hinderter Kinder e.V. - KoKi —
bedankt sich herzlich bei Fer-
dinand Gothe und seinen Soh-
nen fiir eine Spende von tiber
7 900 Euro.

Der Betrag soll fiir eine Fa-
milienfreizeit verwendet wer-
den. Uber 50 Personen, Eltern
mit ihren Kindern mit Behin-
derung und deren Geschwis-
tern, fahren fir ein verlanger-
tes Wochenende in ein Ta-
gungshaus. Bei gemeinsamen
Gesprichen, Erfahrungsaus-
tausch tber das Leben mit
einem Kind mit Behinderung

Alba spendet 1111,11 Euro aus Pfand-Aktion

Erlos aus ,Pfand gegen Kamelle“ geht an den Fond gegen Kinderarmut der Stadt Braunschweig

Innenstadt (sd). Das Ergebnis
der Schoduvel-Aktion von Al-
ba steht fest. Insgesamt wur-
den iiber 2000 Flaschen und
Dosen am Pfand-Drachen des
Unternehmens abgegeben und
gegen Bolchen, Stifes und Sal-
ziges eingetauscht. Diesen Er-
l6s hat das Unternehmen groR-
ziigig aufgestockt, so dass ins-
gesamt eine Spendensumme
von 1111,11 Euro zugunsten
des Fonds gegen Kinderarmut
der Stadt Braunschweig zu-
sammengekommen ist.

In diesem Jahr nahm Alba
zum zweiten Mal mit einem
eigenen Motivwagen am Scho-
duvel teil. Den Wagen
schmiickte ein ,Pfand-Dra-
che®, der zu einer Spendenak-
tion der besonderen Art auf-
rief: Unter dem Motto ,Pfand
gegen Kamelle" konnten die
Zuschauerinnen und Zuschau-
er des Karnevalsumzugs her-
renlose Pfandflaschen am Al-
ba-Wagen tauschen. Sie erhiel-
ten im Gegenzug Bolchen, St-
Res und Salziges. Entworfen

und gebaut wurde der ,Alba
Pfand-Drache” vom Braun-
schweiger Bildhauer und
Skulpteur Konrad Korner.

+Es freut mich, dass die Ak-
tion auch in diesem Jahr so gut
von den Braunschweigerinnen
und Braunschweigern ange-
nommen wurde", so Dr. Chris-
tine Arbogast, Stadtratin fiir
das Sozial-, Schul-, Gesund-
heits- und Jugenddezernat der
Stadt Braunschweig. Sie be-
dankte sich bei Alba und allen,
die ihre Pfandflasche bei Alba

abgegeben haben, fiir die tol-
le Aktion und Unterstiitzung®.

Wir konnten in diesem Jahr
nochmal deutlich mehr Pfand-
flaschen einsammeln als letz-
tes Jahr", sagt Matthias Fricke,
Geschiftsfuhrer der Alba
Braunschweig GmbH. Alba en-
gagiere sich seit jeher vielsei-
tig in der Braunschweiger
Stadtgesellschaft. ,Dabei
nimmt die Privention von Ar-
mutsfolgen bei Kindern einen
hohen Stellenwert ein,” so Fri-
cke.

Von links: Andreas Gothe, Frank Géthe, Sonja von Tresckow und
Ferdinand Géthe. Foto:privat

in der Familie, Freizeitaktivita-
ten und viel Spiel und SpaR
nehmen sie eine Auszeit vom
Alltag. Zusammengehorigkeit

und Aktivitdten in der Gruppe
stirken das Selbstbewusstsein
der Kinder und ermoglichen
Entwicklung.

Matthias Fricke, Geschaftsfihrer der Alba Braunschweig, Gber-
gibt den Spendenscheck an Dr. Christine Arbogast, Stadtratin fir
das Sozial-, Schul-, Gesundheits- und Jugenddezernat der Stadt
Braunschweig. Foto: Alba Group
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Spendensumme
(Juli 2019 - Juni 2020)

Die Présidenten der Braunschweiger Rotary-Clubs, von links Lothar Stempin und Thomas Méchtig sowie von rechts Martin Mack und Christoph Vierling,

mit Kristin Torka von der Rotary-Jugendorganisation Totaract in ihrer Mitte. Mehr als 150.000 Euro wurden von den vier Clubs gespendet.

FOTO: MENTASTI

Viel Geld fur das Wohl anderer

Die vier Braunschweiger Rotary-Clubs spenden insgesamt 153.400 Euro.

Von Karsten Mentasti

Braunschweig. Rund 250 Mitglieder
der vier Braunschweiger Rotary-
Clubs (RC) haben in den zuriicklie-
genden zwolf Monaten 153.400
Euro gespendet und damit zahlrei-
che iiberwiegend lokale und regio-
nale, aber auch einige europa- und
weltweite Projekte mit Braun-
schweig-Bezug unterstiitzt. Das teil-
ten jetzt die Présidenten der vier
Service-Clubs zum Ende ihrer
Amtszeit mit. Ein Rotary-Jahr dau-
ert immer vom 1. Juli bis zum
30. Juni des Folgejahres.
,Deswegen finden viele Aktivita-
ten, mit denen wir auch weitere
Spenden fiir festgelegte Zwecke ge-
nerieren, hiufig im ersten Halbjahr
eines Kalenderjahres statt“, erldu-
terte Thomas Michtig vom RC
Richmond, der Musikforderung als
Schwerpunkt hat. Ein Konzert zu-

gunsten der Finanzierung der in
Auftrag gegebenen Domchororgel
musste wegen Corona aber verscho-
ben werden. Mit der Spendensum-
me des Rotary-Clubs sei aber wie ge-
plant die friihkindliche Musikerzie-
hungin der Stadtischen Musikschu-
le unterstiitzt worden.

Insgesamt haben die vier Clubs
RC Braunschweig, Hanse, Rich-
mond und Heinrich der Léwe sich
die Forderschwerpunkte Kinder
und Jugend, Hilfe fiir Bediirftige,
Kultur, Umweltschutz, Auslands-
projekte und aktuell Hilfen wih-
rend der Corona-Krise gesetzt. So
habe jeder der Clubs gerade zu Be-
ginn der Corona-Zeit fiir die Braun-
schweiger Tafel gespendet. Dem
Projekt Sandkasten der Universitét
sei Hilfe bei der Aktion zuteilgewor-
den, die anfangs schwer erhltli-
chen Schutzmasken zu nahen.

Spenden zur Forderung von Kin-

dern und Jugendlichen seien unter
anderem fiir das Tandem-Projekt
Abila im Jugendzentrum Selam und
fiir den Wohnungslosen-Tagestreff
Iglu geflossen, betonte Martin
Mack vom RC Heinrich der Lowe.
Christoph Vierling vom RC Braun-
schweig-Hanse hob die Unterstiit-
zung von Sprachférderprojekten an
zwei Brennpunktschulen hervor.
Lothar Stempin vom éltesten hie-
sigen Rotary Club, dem RC Braun-
schweig, berichtete von 12.000 neu
gepflanzten Eichen in einem zuvor
von Hitze geschadigten und neu
aufgeforsteten Waldstiick bei Harx-
biittel. Dafiir seien 10.000 Euro be-
reitgestellt worden. Ein wichtiger
Ansatz fiir die lokalen Rotary-Clubs
sei zudem der Forderpreis fiir sozia-
le Projekte, bei dem jdhrlich min-
destens 12.000 Euro fiir soziale und
kulturelle Ideen ausgelobt wiirden.
Rotary-Clubs bezeichnen sich als

Service-Clubs, die mit gemeinsa-
men Werten freundschaftliche Be-
ziehungen untereinander pflegen,
aber sich immer auch gemeinsam
fiir das Wohl anderer verwenden,
oft nicht nur mit Spenden, sondern
auch im praktischen Einsatz. Ver-
treten ist in jedem Club immer nur
ein Mitglied eines Berufsstandes,
um so bei allen den Erfahrungs- und
Wissensaustausch zu fordern.

Mit der Jugend-Organisation
Rotaract Braunschweig-Wolfsburg
haben die Rotarier auch eine Grup-
pe fiir 18- bis 32-Jdhrige, die Projek-
te ins Leben rufen oder praktisch
unterstiitzen, etwa Ferienfreizeiten
fiir Kinder, Lebensmittel-Sammlun-
gen oder Aktionen im Kinder- und
Jugendzentrum  Querum. ,Bei
Rotaract kann jeder mitmachen,
der mochte®, erkldarte deren Prisi-
dentin Kristin Torka. Ein Kontakt
sei iiber das Internet moglich.

Service Clubs

Braunschweiger Zeitung,

23. Juni 2020.
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FORDERER-ANSPRACHE NACH DEM LAI-PRINZIP
» Linkage — Bindung/Beziehung
» Ability — finanzielle Moglichkeiten

> Interest — Interesse
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Fordermittel-Blog: http://blog-foerdermittel.de/

Forderlotse Homepage: www.foerder-lotse.de

«  Twitter: http://twitter.com/Foerder Lotse

Facebook: http://www.facebook.com/Foerderlotse

Xing-Gruppe: http://www.xing.com/net/npo-foerdermittel

Hilfreiche WebSites von Thorsten Schmotz, Projekt ,,Forderlotse®.
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© & httpsy//www.buergerkolleg-braunschweig.de

BirgerKolleg

BRAUNSCHWEIG

Wir machen Biirger stark fiirs Ehrenamt

Uber uns Aktuelles Seminare v Presse v Referenzen v Netzwerk Newsletter

Weiterbildung im Ehrenamt - kostenfrei!

NACHSTE SEMINARE

28.11.2020

. a |
Semlnare fur A"e' RPX10: Schreiben - aber mit Vergniigen! Das

Sie sind ehrenamtlich aktiv in Braunschweig oder Umgebung- in einem Verein, einer Initiative, einer Potential des kreativen Schreibens nutzen
Gruppe, oder auch allein? Oder Sie stehen vor einer Neugriindung? 05.02.2021
Eine gute Qualifizierung kann Sie oder |hren Verein voranbringen. Fiir mehr Sicherheit und Freude an Ihrem " "
"Save the date": Mit guten Texten iber Gutes
Engagement! ) )
informieren
Kostenfrei fiir Sie!
26.02.2021
++ Fiir Online-Seminare nutzen wir die VHS-Cloud oder Tools wie z.B. ,Zoom Meeting“. Informationen zum Ablauf "Save the date": Kommunikation und Fiihrung im
und zu den technischen Voraussetzungen finden Sie hier! ++ Verein - wie jeder das bekommt, was er will
27.02.2021

"Save the date": Mitglieder gewinnen, begeistern

- . und halten
Interner Workshop fiir lhren Verein
Sie moéchten einen internen Kurs fiir Ihren Verein, lhre Initiative oder Ihre Gruppe? Wir werden versuchen,
eine Losung fiir Sie zu finden. EIN PROJEKT DER
Nehmen Sie Kontakt zu uns auf: &
Tel.: 0531482024 00 L ;K?‘.\
2 : BURGER
info[at]buergerkolleg-braunschweig.de TIETIINA S G

Hilfreiche Schulungen fur Ehrenamtliche...
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w.buergerkolleg-braunschweig.de/events/antragstellung-fundraising-fuer-vereine-und-initiativen-2/ Hilfreiche Schulun g en

far Ehrenamtliche...
le '

BurgerKolleg

BRAUNSCHWEIG

B S
Wir machen Biirger stark fiirs Ehrenamt ™

Home Uber uns Aktuelles Seminare v Presse v Referenzen v Dozenten Netzwerk Newsletter

Antragstellung / Fundraising fiir Vereine und Initiativen

SEMINARE FUR ALLE

Al Online-Anmeldung
02.04.2022 (10:00-13:00 Uhr) (hier klicken)

ort Vhs"..‘

VHS Braunschweig, Heydenstrae, Raum 1.05 (1. OG)

Kurs-Nr.: UPX16
Referent: Malte Schumacher

Wie gewinne ich finanzielle Unterstiitzer fiir meinen Verein, mein Projekt oder meine Idee? Um diese Frage
dreht sich in der Vereinsarbeit (fast) alles. Und nicht zuletzt die Corona-Krise stellt viele Engagierte und
Non-Profits in der Frage der Mittelbeschaffung vor besondere Herausforderungen.

Inhaltliche Kernpunkte des Seminars sind die Bereiche Spenden, Sponsoring sowie Forderméglichkeiten
durch Stiftungen anhand folgender Fragen:

* Welche Geldquellen gibt es — und wie unterscheiden sie sich?
* Welche Grundlagen sind notwendig, bevor ich ,losmarschiere*?
* Wie trete ich an potentielle Sponsoren / Férderer heran?

* Wie pflege ich meine Kontakte / mein Netzwerk?
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FUNDRAISING
Konkrete Topfe...
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Sparen+Gewinnen auf einen Blick

(‘?@ Sparen+Gewinnen @ Monat fiir Monat % Zusdtzliche Chancen
Mit nur 5 Euro im Monat sind Sie dabei. 12 Mal im Jahr kénnen 5Sie jeweils bis zu 3 Mal im Jahr haben Sie bei den Sonder-
4 Euro gehen auf ein Konto lhrer Wahl, 50.000 Euro gewinnen (Gewinnchance auslosungen zusatzlich die Chance auf
1 Euro in die Lotterie. 1:2.210.000, Stand 01.2019) weitere attraktive Gewinne.

Zur aktuellen Auslosungsliste 'E;"

Q) Teilnehmen ist E/ Gutes tun O: Freie Laufzeit
einfach

Mit den Reinertragen von Sie entscheiden, wie lange Sie teilnehmen
Sparen+Gewinnen werden gemeinniitzige mdchten.

und kulturelle Projekte direktin lhrer

Machbarschaft unterstiitzt.

Ab 18 Jahren — bequem per Dauerauftrag
von lhrem Girokonto.

Lose verwalten (>)
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= ————w

J 5 https://www.postcode-lotterie.de/projekte/interessensbekundung

< P

EDEUTSCHEN

POSTCODE

HLOTTERIEN

,0\ Mein Konto Kundenservice

Forderung beantragen

Wir machen uns stark fiir Mensch und Natur. Die Deutsche Postcode Lotterie fordert Projekte von gemeinnitzigen Organisationen
in ganz Deutschland aus den Bereichen Chancengleichheit, Natur- und Umweltschutz sowie sozialer Zusammenhalt.

Passt Ihr Projekt zu uns? |hr Projekt muss unseren Forderrichtlinien entsprechen und es werden ausschlieBlich Projekte mit
diesen Forderschwerpunkten gefordert.

Sehen Sie von einer Antragstellung ab, wenn |hr Projekt nicht den Forderrichtlinien entspricht oder inhaltlich nicht zu unseren
Forderschwerpunkten passt.

Wichtig! Bitte lesen Sie vor Ihrer Antragstellung die relevante Forderrichtlinie und informieren Sie sich bei unseren haufig gestellten
Fragen.

In den folgenden Bundeslandern der Projektdurchfiinrung konnen grundsatzlich nur Férdermittel bis zu 30.000 Euro beantragt werden:
Berlin, Bremen, Hamburg, Mecklenburg-Vorpommern und Saarland.

Sollten die beantragten Fordermittel das zur Verfligung stehende Budget eines Bundeslandes signifikant libersteigen, behalten
wir uns vor, fur dieses Bundesland vor Fristende keine weiteren Antrage mehr anzunehmen.
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= ra—

https://www.bildungslotterie.de/foerderung/#foerdereinblicke

N

@9 s Uber uns Lotterie Forderung News Q
Informationen zur Projektforderung

FAQs

B Weiche Projekte férdert die Bildungslotterie? e %“4

n Fordert die Bildungslotterie nur Projekte in Deutschland? J

Wie trage ich mit meinem Loskauf zur Férderung von Bildungsprojekten bei? H
n Kann ich mit dem Kauf meines Loses bestimmen, welches Projekt geférdert werden soll? H

n Kann ich regelmdf3ig erfahren, welche Projekte geférdert werden?
Wann erfolgt die nédchste Bewilligung von Fordermitteln?

n Wie hoch ist die maximale Férderung und Projektlaufzeit?

n Wann und mit welchen Fristen kann ich einen Antrag einreichen?
Wer entscheidet tiber die Bewilligung des Antrages?

n Wer kann einen Antrag stellen?

n Nach welchen Kriterien wird iber die Férderung entschieden?
n . 'Hfie kann ich einen Antrag einreichen?

Welche Unterlagen muss ich mit dem Antrag einreichen?
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FUNDRAISING
Wie sieht‘s aus mit Stiftungen?
= WORKSHOP Heidi Seksts und Felek Guler
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GRUNDLAGEN STIFTUNGS-SUCHE

Wie finden Sie die zu Ihrem Projekt passende Stiftung?

« kreative Internet-Recherche — Google und
www.stiftungen.org...

« Stiftungs-Netzwerke...

* regionale, eigene Netzwerke abfragen...

« offene Augen und Ohren: viel reden, fragen
und telefonieren...
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https://stiftungssuche.de/?gclid= CjOKCQjwm3Sy)BhDTARIsABKIcGbFeRIVWaxCIDVS 1 X_Mcbef1FwsW9gYlusciseam_HUS9vZ-u3be8PkaAsB4EALw_wcB

Stiftungssuche Kontakt  Login

Suche nach Stiftungen und Dienstleistern fir Stiftungen

Tipps zur Antragstellung Hilfe Abonnements Suchmoglichkeiten W Stipendien

Die Stiftungssuche ist die umfangreichste Online-Navigationshilfe zum deutschen Stiftungswesen.

Stiftungssuche Stiftungssuche

Q, Basic @, Plus

12.372 Stiftungsportrats & 28.924 Stiftungsportrats

& Suchfelder: Stichwort, Ort und Bundesland & Suchfelder: Stichwort, Ort, Bundesland, Themen,
AusschlieBlich Stiftungen mit Internetseite Verwirklichung, Antragsmoglichkeit,

Darstellung der Suchergebnisse als Liste Gesamtausgaben

& Stiftungen mit und ohne Internetseite
& Ausfiihrliche Stiftungsportrats

& Speichern von Suchkriterien
& Lesezeichen und Notizen STIFTUNGEN
& Darstellung der Suchergebnisse als Liste und auf

der Deutschlandkarte Info-Point

Jetzt Abonnement auswahlen Bundesverband
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ster fr Stiftungen  Presse Q LOGIN @

Bundesverband
Deutscher

Stiftungen Aktuelles Stiftungen Themen Uber uns Mitgliedschaft

Start > Stiftungen regional > Stiftungen in Niedersachsen

Land Niedersachsen

Informationen zu Stiftungen in meiner Region: Zahlen und Daten, regionale
Stiftungsnetzwerke sowie aktuelle Veranstaltungstermine im Uberblick.

STIFTUNGEN

In Niedersachsen gibt es seit 2020 53 neue Stiftungen. Damit blieb die Zahl der Stiftungssuche
Neugrindungen im Vergleich zum Vorjahr konstant. Insgesamt sind es aktuell 2.421
rechtsfahige Stiftungen des burgerlichen Rechts.

Stiftungen In Niedersachsen In fo - PO | nt
Die Wachstumsrate in Niedersachsen betrug 2019 1,7 Prozent und stieg damit leicht an.

= > s , St exhin Bundesverband
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Amt fur regionale Landesentwicklung Niedersachsen

Leine-Weser

ﬁ Aktuelles ¥ Wir iber uns¥ Strategieund Forderungund Grundbesitzund  Service ¥
Planung ¥ Projekte v Stiftungen ¥

STARTSEITE P GRUNDEBESITZ & STIFTUNGEM ~ » STIFTUNGEN

Stiftungen

Privates Vermogen als Stiftung zum Wohle der Allgemeinheit anzulegen, hat in Niedersachsen Tradition. Die
Amter fur regionale Landesentwicklung unterstiitzen Stifter mit Rat und Tat, erkennen die Rechtsfahigkeit einer
Stiftung an und stellen im Rahmen der Stiftungsaufsicht sicher, dass der Wille der oder des Stiftenden
eingehalten wird.

AN\

Gesetz zur Vereinheitlichung des Stiftungsrechts

wurde im Bundesgesetzblatt veréffentlicht

Das Gesetz zur Vereinheitlichung des Stiftungsrechts wurde am 16.07.2021 im
Bundesgesetzblatt verdffentlicht. Die wesentlichen Vorschriften treten erst am
\ 01.07.2023 in Kraft. Antragstellungen auf Grund des Gesetzes sind noch nicht

maglich. »mehr

Stiftung und Vereine: Bund sichert
Handlungsfahigkeit und erleichtert Durchfihrung
von Gremien Sitzungen wahrend Corona Krise

Mit Ubergangsregelungen hat der Bund die Handlungsfahigkeiten der Stiftungen
und Vereine gesichert. Vorstande kénnen auch nach Ablauf der Amtszeit im Amt
bleiben. Gremienmitglieder kdnnen Gber elektronische Kommunikation an
Sitzungen teilnehmen bzw. ihre Stimme abgeben. » mehr

Stiftungsverzeichnis des Amtes
fiir regionale
Landesentwicklung Leine-
Weser

Stiftungsverzeichnis, Stand:
11.01.2022

Transparenzregister -
Meldepflicht beachten!

Alle als rechtfahige anerkannten
Stiftungen missen sich seit
2017 in das Transparenzregister
eintragen.

Rechtsfahige Stiftungen des birgerlichen Rechts mit Sitz in Hannover und umzu.
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DAS HAUS

Das Haus der Braunschweigischen Stiftungen und
sein Beratungs- und Veranstaltungsprogramm
sind eine gemeinsame Initiative der
Braunschweigischen Stiftung, der Stiftung
Braunschweigischer Kulturbesitz und der
Biirgerstiftung Braunschweig. Seit Oktober 2005
bildet das Haus am Lowenwall ein regionales
Kompetenz- und Informationszentrum rund um
die Themen Stiftungen und Biirgerschaftliches
Engagement im Braunschweigischen Land.

In diesem Sinne bieten wir lhnen hier direkt in
Braunschweig eine Plattform fiir:

+ das regionale Netzwerk der
Braunschweigischen Stiftungen

+ Informationen iber Frderméglichkeiten
+ Weiterbildungsangebote

+ Beratung und Begleitung potenzieller
Stifterinnen und Stifter

+ Betreuung von Stiftern und bestehenden
Stiftungen

Die Braunschweigische
Stiftung

' Stiftung
E 2
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. Das Angebot im Haus der
Braunschweigischen Stiftungen richtet sich
an Stifter und Stiftungen, Projektpartner,
Ideentrdger und Projektmittelempfinger,
biirgerschaftlich Engagierte, Sponsoren
und Spender als weitere Projektfarderer,
Multiplikatoren, im gemeinniitzigen Sektor
titige Berater und Dienstleister sowie die
interessierte Offentlichkeit.

KONTAKT

Bendtigen Sie Informationen zu unserer
Veranstaltungsreihe? Sind Sie auf der Suche nach
einem Ehrenamt oder planen Sie die Griindung
einer Stiftung? Suchen Sie vielleicht nach anderen
Stiftungen aus der Region und mdchten sich
vernetzen?

Treten Sie mit uns in Kontakt.

DAS HAUS DER
BRAUNSCHWEIGISCHEN STIFTUNGEN

INSA HEINEMANN
LOWENWALL 16
38100 BRAUNSCHWEIG

Telefon 0531-273 59 59

info@das-haus-der-braunschweigischen-stiftungen.de
www.das-haus-der-braunschweigischen-stiftungen.de

Das Haus der Braunschweigischen Stiftungen

DAS REGIONALE KOMPETENZ-

UND INFORMATIONSZENTRUM

FUR STIFTUNGEN UND

BURGERSCHAFTLICHES

ENGAGEMENT IM

BRAUNSCHWEIGISCHEN LAND.

#HDBS

STIFTUNGEN

Info-Point regionale
Stiftungs-Netzwerke
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GRUNDLAGEN STIFTUNGEN IN DEUTSCHLAND

Uber 23.876 rechtsfahige Stiftungen burgerlichen Rechts; ca. 95 % davon
gemeinnutzig. Gesamtvermogen: rund 100 Mrd. Euro.

Neugrindungen: 712 (2020).

Lediglich ca. 1.600 Stiftungen haben ein Vermdgen von
uber 10 Millionen Euro...

Stiftungsformen und -typen: extrem vielfaltig!
Tatigkeitsgebiete: zu tGber 80% regional/lokal!
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Stiftungsformen und -begriffe

.
g
b

vy

vvyy

Gemeinnutzige Stiftung
Privatnitzige Stiftung
Selbstandige Stiftung (Rechtsfahige
Stiftung biurgerlichen Rechts)
Treuhandstiftung (unselbstandige,
nichtrechtsfahige, fiduziarische
Stiftung)

Offentlich-rechtliche Stiftung
Offentliche Stiftung biirgerlichen
Rechts

Kirchliche Stiftung
Unternehmensnahe Stiftung
Unternehmenstragerstiftung

Nicht alle Stiftungen fordern!

Spielfeld Gesellschaft // Mittelbeschaffung / Fundraising // Februar 2022
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Beteiligungstragerstiftung
Blrgerstiftung
Doppelstiftung
StiftungsGmbH
Stiftungsverein
Familienstiftung
Dachstiftung (Gemeinschafts-,
Dach-, Verbundstiftung)
Verbrauchsstiftung
Stiftung auf Zeit
StiftungsGmbH
Stiftungsverein

62



malte schumacher

GRUNDLAGEN STIFTUNGEN IN DEUTSCHLAND

Knapp zwei Drittel der Stiftungen haben weniger als
1 Million Euro Stiftungskapital

Stiftungen und Stiftungskapital (in Euro) - Kapitalklassen (in Prozent)

1@ Mio. und mehr

7.8

1 Mio. bis unter 1@ Mio.

29,0

100.00@ bis unter 1 Mio.

unter 100 000 16,7

n=3.544

Stiftungskapital: Summe aus Errichtungskapital, Zustiftungen (kein Treuhandvermégen), Ricklagen,
Umschichtungsergebnis/Riicklage aus der Vermdgensumschichtung und Ergebnis-/Mittelvortrag

Quedle: Datenbank Deutscher SUftungen, Stand Marz 2021,

46,4
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Regionales Beispiel: Die Braunschweigische Stiftung

v f L STIFTUNG PROJEKTE SERVICE
Suche Q
LEITEADEN
PROJEKTFELDER | eitfaden
TATIGKEITSGEBIET Kein Projekt ist wie das andere. Dieser Leitfaden dient als
Hilfestellung fiir Ihre Projektanfrage. Konnen Sie diese Fragen mit
PROGRAMMATIK

Stiftungsportal Nord online

Welche Stiftungen gibt es in 'Norddeutschland’

und welchen Zwecken dienen diese
Stiftungen? Um diese...

mehr ...

Jugend forscht

Kinder und Jugendliche mit Interesse an
Mathematik, Informatik, Naturwissenschaften
und Technik...

mehr...

Glasstelenweg in Boffzen

Am Wochenende des 7./ 8. November 2020 ist
es soweit. Nach der SchlieBung des
Glasmuseums in Boffzen...

mehr...

"Ja" beantworten?

e Ihr Projekt ldsst sich in eines der Projektfelder der Stiftung einordnen:

arstellende Kunst, Bildende Kunst, Musik, Leseforderung, Landesgeschichte,
Darstellende Kunst, Bild Kunst, Musik, Leseforderung ndesgeschichte,

haftstransfer?

Bildung und Erziehung, St C
Thr Projekt besitzt einen direkten Bezug zum Braunschweigischen Land?

Ihr Projekt ist gemeinniitzig?

Ihr Projekt ist auf einen bestimmten Zeitraum begrenzt?

Sie planen Eigenmittel (oder Einnahmen) ein?

Projektskizze und Kosten- und Finanzierungsplan sind vorhanden?

Sie haben das Projektziel und die Mafnahmen zur Zielerreichung formuliert?

Sie haben weitere Fragen bei der Projektplanung? Wir beraten Sie gern bei der
Antragsformulierung und gern auch hinsichtlich der Wirkungsorientierung Ihres
Projekts. Wir unterstiitzen und vermitteln gerne in jeder Phase der
Projektentwicklung.

Kontaktieren Sie gern das Team aus dem Projektmanagement fiir offene Fragen:

Susanne Schuberth
Fachreferentin im Bereich Projektmanagement
0531-2735913

Insa Heinemann
Projektreferentin
0531-2735918
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Regionales Beispiel: Die Burgerstiftung Braunschweig

fwww buergerstiftungbraunschweig.de/projekte/projektantrag-stellen/

PROJEKTE

Alle Projekte

Projektantrag stellen
Farderrichtlinien

Giving Circle

Wie stelle ich einen Antrag ...?

Es ist ganz einfach einen Antrag zu stellen!

Beantworten Sie uns die "W"-Fragen: Wer, Wann, Was, Wie, Wo, Warum, Wieviel
Fir die Formalitaten haben wir Thnen unser Antragsformular hinterlegt:

formular (pdf)

formular (Word)

Bitte fllen Sie das Formular mit den Informationen aus, die lhnen for Ihr Vorhaben nach aktuellem Stand vorliegen. Sie
kinnen uns das ausgefiillte Formular per Post. Fax oder E-Mail zusenden.

Antrage von Schulen oder anderen Bildungseinrichtungen missen von der Leitung oder einer Stellvertretung der Leitung
unterschrieben werden.

Antragen von gemeinnitzigen Organisationen sollfe eine akfuelle Kopie der Gemeinnitzigkeitsbescheinigung / des
Freistellungsbescheides beiliegen

Beriicksichtigen Sie bitte auch unsere -
kann.

=n &, um zu klgren, ob [hr Anliegen grundsatzlich gefirdert werden

Gerne beantworten wir auch telefonisch oder per E-Mail Ihre Fragen.
Ihr Antrag wird dann maglichst zeitnah in einer der nachsten Vorstandssitzungen besprochen.
Die Vorstandssitzungen finden wéchentlich statt.

Sie erhalten innerhalb von ca. 4 Wochen Riickmeldung von uns, da Ihr Antrag ggf. auch in weiteren Gremien besprochen
wird.

Ihr Ansprechpartner:
Patrick Scheunemann
Projekie

Tel.: (05 31) 45820 24 - 24
E-Mail: p.sc m
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ZIEL: Ihr Projekt nun bei Stiftungen und Sponsoren
platzieren

* Projektanfrage (drei Bausteine) erst nach eigener, zielgerichteter
Recherche und Telefongesprachen platzieren.

« Dialogisch denken und handeln: Nachtelefonieren, offene Fragen
beantworten.

« Das Projekt eventuell im Dialog optimieren.

« Alle sich entwickelnden, relevanten Neuigkeiten/Veranderungen allen
angefragten Forderern zuleiten!

» Klarheit gewinnen, um reagieren zu konnen...
Am Ball bleiben.....
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MITDENKEN/KLAREN:
Nach Abschluss den Verwendungsnachweis
far Stiftungen, Sponsoren, Spender liefern!

Nachwels der zweckgerechten Mittel-Verwendung fur jeden Geldgeber.
Bezug allgemein: AO/Gemeinnutzigkeit.

Bezug speziell: die individuell getroffene Fordervereinbarung;
zweckgebundene Spendentberweisung; Sponsoringvertrag.

Merke: ANTRAG = VERTRAG!

Deshalb im Verlauf des Projektes: Alle sich entwickelnden, relevanten
Neuigkeiten/Veranderungen allen angefragten Forderern zuleiten!

Im Dialog sein und bleiben!
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MITDENKEN/KLAREN:
Was verlangen die Forderer?

1. Sachbericht: Umsetzung und Ziel-Erreichung beschreiben (z. B.
Meilensteine, Teilnehmerzahlen, auch: Abweichungen).

2. Abrechnung: Einnahme- und Ausgabestrome dokumentieren,
Abweichungen aufzeigen und erklaren.

3. Belege: Nachweise von z.B. Teilnehmerlisten, Evaluationsb6gen,

Zahlungs-Belege... Hier ist es wichtig zu wissen, ob die Originale oder
Kopien eingereicht werden muissen.
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FUNDRAISING
EXKURS: Engagement-Partnerschaften
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EXKURS: ENGAGEMENT-PARTNERSCHAFTEN

Herkdmmliche Mittelbeschaffung: die Batman-Beziehung
 Helfen Sie uns, damit wir helfen konnen...

« Bitte spenden Sie, damit wir...

 Unterstitzen Sie unsere Arbeit — wir
wissen, wie die geht...

In der Batman-Beziehung des Fundraisings spielt
die Non-Profit Organisation die Hauptrolle.

Der Geber ist (nur) der Unterstitzer, dessen
Spende die Arbeit ermoglicht.
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EXKURS: ENGAGEMENT-PARTNERSCHAFTEN

Die Yoda-Beziehung — eine fruchtbare Partnerschaft

« Yoda befahigt Luke, sein volles Potenzial zu erreichen, um
das Bose bekampfen zu kénnen -- Yoda bleibt im
Hintergrund, wahrend Luke den ganzen Ruhm bekommt.

« |hre Unterstutzung wird Kindern helfen...

« Sie kbnnen den Unterschied
ausmachen...

« Wir helfen Ihnen...

Die Yoda-Beziehung ist in den USA
bei Grol3spendern deutlich erfolgreicher
als der Batman-Ansatz...
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EXKURS: ENGAGEMENT-PARTNERSCHAFTEN

Auspragung der Engagement-Partnerschaft

Geber = Partner NPO = Partner

Konzepte, Konzepte,
Entscheidungen, Entscheidungen,
Initiative, Verantwortung, Initiative, Verantwortung,

Wirkungszuschreibung Wirkungszuschreibung

Aufgabe
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FUNDRAISING
Uberzeugungsarbeit ist Storytelling...
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STORYTELLING

Regeln fur Geschichten
“* Regel Nummer 1: Keep it short and simple...!

“* Regel Nummer 2: Bildhaft und lebendig!
Ggf. Requisiten benutzen...

“* Regel Nummer 3: Adressaten kennen und mitdenken!

“* Regel Nummer 4: Adressaten abholen!
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STORYTELLING
Muster // ELEVATOR PITCH

» Kerngedanke:
Sie treffen eine wichtige Person in einem Aufzug — und
Sie wollen diese Person wahrend der Dauer der Fahrstuhl-
Fahrt (zwischen 30 Sekunden und 2 Minuten) von lhrer
ldee und vor allem von deren Bedeutung uberzeugen...
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STORYTELLING

Muster // ELEVATOR PITCH

Struktur fur den Elevator-Pitch:

» Wer sind wir? Reputation und Legitimation.

» Welches Problem |6sen wir // Wem helfen wir?

> Wie erreichen wir unsere Ziele?
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STORYTELLING

Muster // AIDA-PRINZIP

» AIDA-Prinzip:
A = Attention (Aufmerksamkeit) — der Adressat hort zu.
| = Interest (Interesse) — die Aufmerksamkeit des
Adressaten wird weiter ausgebaut/gefesselt.
D = Desire (Wunsch) — der Adressat will ,mitmachen”
(spenden, sich engagieren, fordern...).
A = Action (Handlung) — der Adressat handelt
(spendet, engagiert sich, fordert...).
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Lotteriemittel — Aktion Mensch; Gewinnsparen...
GroRspenden Unternehmens-Kooperationen

Sachmitte] Jubilaumsspenden — Geburtstage etc.

Sponsorings  BuRgeld-Marketing EInzel-Spenden
Mitgliedsbeitrage Erbschaften DPauerspenden

Mittel von der offentlichen Hand - Stadt. Land. EU....
Zeit-Spender Stiftungsmittel

Wichtiq: fast alles freiwillige Leistungen!!
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Fragen/Anregungen/Input

Malte Schumacher // Philanthropie-Berater

38102 Braunschweig, 0531-2808040
iInfo@malte-schumacher.de
www.malte-schumacher.de
www.facebook.com/malte.schumacher.90

malte SChumaCher ANGEBOTE  PHILANTHROPIE ~ OBERMICH  REFERENZEN

 ANGEBOTE FUR IHR
GEMEINNUTZIGES
ENGAGEMENT
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